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Fra sperreundersgkelse (nasjonal):

« 68 innkomne svar (ca 35% svarprosent)
22 svar fra Vestland

Selskapsform:
« 50 % AS (>65 % AS i husdyrvirksomheter og kombinerte virksomheter)

* 44 % ENK (75 % ENK blant rene hjort- viltvirksomheter)

De fleste (57 %) etablert far 2010

Mange (41 %) handterer bade vilt og husdyr
« (ca 26 % kun husdyr, resten kun vilt)

* 4,0 % beskriver jevn, og 60 % beskriver ujevn ravaretilgang

 Nesten 70 % ensker gkt rdvaretilgang




Hva har sammenheng med (opplevd)
lannsomhet?

« Kapasitetsutnyttelse

« Hvilke arter som handteres
« Lokalisasjon

« Omsetning

e Virksomhetsstarrelse

« Jevn ravaretilgang har betydning, men mindre
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Hvilken aktivitetet dominerer?

Alle virksomheter Rene Hjortebedrifter

Nedskjzering
Slakting

Videreforedling




Mer primaervirksomhet og lavere grad av
foredling i hjortebedriftene?

* 46 % har ikke godkjenning for nedskjaeringsvirksomhet

 90-100 % av bedriftene i andre dyrekategorier har godkjenning for nedskjaering




Hva er viktigst for a @ke verdiskapingen
fra lokal kjettbransje?

C Endringer og tilpasninger i regelverket

@kt ravaretilgang

@kt samarbeid mellom bedrifter i verdikjeden

Kompetanseheving

Bedret markedstilgang




Hvem er kundene? -Nasjonalt

Jeger/grunneier

Hjortebender

Viltbehandlingsanlegg

Foredlingsbedrifter

Selger direkte til sluttforbruker

Grossist

Dagligvarebutikk

Annet
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Hvem er kundene for hjorte- og
viltbedriftene?

Hjort

Jeger/grunneier

Hjortebender
Viltbehandlingsanlegg
Foredlingsbedrifter

Selger direkte til sluttforbruker
Grossist

Dagligvarebutikk

Annet




Hva er de gkonomiske hindringene?

Samlet Hjort

For liten tilgang pa ravarer

For hay ravarekostnad

For ujevn og uforutsigbar rdvarestrem

For haye kapitalkostnader

For lave driftsmarginer

N
D
o

Lav betalingsvillighet i markedet

Vanskelig 3 fa tilgang til markedet

Manglende tilskudd fra det offentlige




Hva er gvrige hindringer?

Samlet

Begrensninger i regelverket

Fleksibiliteten i dagens regelverk
utnyttes ikke

Krevende produksjon pa grunn av
krav til atskilte varestrammer

Liten politisk vilje til & satse pa
naeringen




For a oppsummere:

« Av 4 kategorier kjattvirksomheter (Hjort, vilt, husdyr og kombinasjon) er det
hjortenaeringen som ut fra sperreundersgkelsen:
« Har lavest lannsomhet

« Har en verdikjede med lav foredlingsgrad og fa ledd(?)

« Har lavest kapasitetsutnyttelse

« |sterst grad preges av sma bedrifter med omsetning <1 million.

« Er den eneste kategorien hvor majoriteten IKKE har et enske om gkt ravaretilgang

« Er den kategorien som tyngst vektlegger regelverkstilpasning som et kriterie for gkt
verdiskaping
Er hjorten en lett tilgjengelig ravare som vi ikke helt vet hva vi

skal gjere med?
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