Storkunde 1 el lita naering

Jon Anders Stavang, Norsk Hjortesenter




Bakgrunn — stor kunde ynskjer hjortekjat

« Stor mangel pa hjortekjot — vanskelig 4 ha dialog med starre kundar eller freiste 8 utvikle
marknaden

e Hurtigruta ville i utgangspunktet ha 6 tonn steik med nett:
o Reduserte til 1500 kg (pilot med 2 batar)

o Fikk for liten respons, men har no aktgrar som til saman kan levere 1500 kg

e Vikan no levere fra september, men:
o Lik kvalitet, og hgg kvalitet
o Logistikk, frakt, koordinering

o Pris

o Heilt avgjerande: tryggleik for levering og berre eitt kontaktpunkt



Prosess for a mgte utfordringa

e Forste samkayring vert 3-4. april i neeringsklynga, Mette stiller fra
hjorteavlsforeininga

e Skalinvitere hurtigruta til Norsk Hjortesenter pa Svanay, vise spekteret av

kvalitetar/varer

e Bli enige om kvalitet for leveransen, og pris + frakt

e Vima haintern oppleering for dei som skal vere med

e Vi ma velje kontaktpunkt i h@ve kven hurtigruta skal snakke med




Utfordringar — sal av hjortekjat

* Ulike prisar for ulike aktgrar

* Eks:
» Utbeina lar, stykningsdeler fra: 350 kr kiloen til 550 kr kiloen + mva
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Ekte natur. Ekte smak.

Vire reinsdyr beiter fritt over store
avstander i Finnmark. Et smakfullt
kjott pa naturens premisser.
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Et mort stykke med jevn storr
ﬂlbered:sty som biff eller helstekt.
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More biffer av relnsdyrplomme,
Stckes raskt pd hoy varme.
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