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Bakgrunn – stor kunde ynskjer hjortekjøt

• Stor mangel på hjortekjøt – vanskelig å ha dialog med større kundar eller freiste å utvikle 
marknaden

• Hurtigruta ville i utgangspunktet ha 6 tonn steik med nett:

o Reduserte til 1500 kg (pilot med 2 båtar)

o Fikk for liten respons, men har no aktørar som til saman kan levere 1500 kg

• Vi kan no levere frå september, men:

o Lik kvalitet, og høg kvalitet

o Logistikk, frakt, koordinering

o Pris

o Heilt avgjerande: tryggleik for levering og berre eitt kontaktpunkt



Prosess for å møte utfordringa

• Første samkøyring vert 3-4. april i næringsklynga, Mette stiller frå 
hjorteavlsforeininga

• Skal invitere hurtigruta til Norsk Hjortesenter på Svanøy, vise spekteret av 
kvalitetar/varer

• Bli enige om kvalitet for leveransen, og pris + frakt

• Vi må ha intern opplæring for dei som skal vere med

• Vi må velje kontaktpunkt i høve kven hurtigruta skal snakke med



Utfordringar – sal av hjortekjøt

• Ulike prisar for ulike aktørar
• Eks:
• Utbeina lår, stykningsdeler frå: 350 kr kiloen til 550 kr kiloen + mva




	Lysbilde 1: Storkunde i ei lita næring
	Lysbilde 2: Bakgrunn – stor kunde ynskjer hjortekjøt
	Lysbilde 3: Prosess for å møte utfordringa
	Lysbilde 4: Utfordringar – sal av hjortekjøt 
	Lysbilde 5

