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1. Om undersgkelsen



Undersgkelse rettet mot hjortenaringen i Vestland

«Sparreundersgkelse om status og fremtidsutsikter for a utvikle hjortenzeringen i Vestland blant
godkjente virksomheter for handtering av hjortekjett i Vestland» er del av prosjektet «Mer viltkjatt
Vestland», og er én av to nettbaserte undersakelser om hjortekjgtt som er blitt gjennomfart |
Vestland i perioden mai—juli 2023.

Undersgkelsen er et samarbeid mellom Stiftelsen Norsk Hjortesenter, Statsforvalteren i Vestland
og AgriAnalyse. Sistenevnte gjennomfarer en nasjonal undersakelse som inkluderer denne
undersgkelsen i Vestland. Mind the Gap AS har bistatt i a tilrettelegge for og gjennomfare
undersgkelsen. Selskapet har ogsa bistatt i @ analysere resultatene.

Den andre undersakelsen var rettet mot viltansvarlig og landbrukssjef / faglig ansvarlig for
landbruk i kommunene i Vestland. Se egen rapport for resultatene fra denne undersgkelsen.

«Mer viltkjatt Vestland» skal bidra til at Vestland blir en foregangsregion i a utvikle hjortekjatt som
naeringsvei giennom hele verdikjeden. Prosjektet er finansiert av Vestland fylkeskommune, og
gjennomfgres av Stiftelsen Norsk Hjortesenter.



Panelet

Panelet besto av 21 godkjente virksomheter
for handtering av hjortekjatt i Vestland. Alle
virksomhetene befinner seg i Vestland
bortsett fra en som befinner seg pa grensen
til Rogaland og en annen som befinner seg
pa grensen til Mare og Romsdal.

Panelet bestod av to hovedtyper
virksomheter:

Hjorteoppdrett
* Viltbehandlingsanlegg

Noen virksomheter er begge deler. Pa kartet
til hayre er det en oversikt over
virksomhetene som var med |
undersgkelsen.
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Svar

17 respondenter svarte pa undersgkelsen. Det gir en svarprosent pa 81.
Undersgkelsen hadde i stor grad apne svar. Det betyr at svarprosenten varierer fra sparsmal til
spgrsmal.

Undersgkelsen ble gjennomfart i perioden mai til juli 2023.
Det er ogsa gjennomfart intervjuer pa garden med 14 av 21 respondentene. Malet er a

giennomfare intervjuer med alle respondentene etter sommerferien 2023. Denne analysen
bygger ogsa pa inntrykk fra intervjuene som er gjennomfart.



2. Hovedpunkter



Hovedpunkter

Regelverket er en barriere for utvikling av hjortekjatt som naeringsvei, men det er ogsa en stor
barriere at ikke handlingsrommet i dagens regelverk brukes bedre.

A utvikle en hjortekjgttnzering i Vestland er ikke pa den politiske agendaen i Vestland.
Lokalpolitikere og administrasjon har liten kjennskap til aktgrene i naeringen.

Det er ikke for lite tilgang pa ravarer, men heller det at ravaretilgangen er ujevn. Aktgrene under
ett har mye ledig kapasitet i anleggene sine.

Viltkjgttneeringen i Vestland er nisjepreget, og virksomhetene er utviklet pa ulike mater. Det vitner
om stor kreativitet blant aktarene. Mange av aktgrene motiveres av a jobbe med innovasjon i
naeringen.

Flere av virksomhetene kobler hjortekjattet til reiseliv og opplevelser. Det er et starre potensial i a
koble hjortekjatt med satsninger i reiselivet.

Lannsomheten varierer fra virksomhet til virksomhet, men naeringen samlet sett opererer pa
marginer. Generelt sett er det et budskap om at driftsmarginene bar bli bedre. Noen eldre
virksomheter har bygget opp anlegg over tid, og har derfor ikke stor gjeld.



Hovedpunkter

Likevel er det fa nyetablering, og det kan veere barrierer seerlig for yngre aktarer a etablere seg.

Undersakelsen viser en forsiktig optimisme med tanke pa aktgrene i dag og pa a utvikle
hjortekjatt som naeringsvei i Vestland. De fleste virksomhetene vil enten bevare driften som i dag
eller gke volumet. Ingen vurderer a legge ned.

Kjattskjaerere er en kritisk kompetansen for virksomhetene. Ofte er det eier eller daglig leder som
selv skjaerer kjottet. Det ettersparres flere kvalifiserte kjattskjeerere.

| intervjuene kommer det ogsa frem at kvaliteten pa kjett varierer. Handteringen av kjgtt blant
jegere kan fortsatt bli bedre, selv om feltkontrollgrordningen har bidratt positivt til dette.



3. Respondentenes
bakgrunn



Om respondentene

88 prosent av respondentene er menn. =
» 82 prosent av respondentene er 40 ar ot
eller eldre. 6 prosent er mellom 30-40

ar, mens 12 prosent var under 30 ar.
+ Respondentene har en bred
kompetanse og de fleste har ”
kompetanse innen landbruk, jakt og i o
fiske, slik som figur 3.1 viser. o

* De fleste av respondentene er enten I

daglig leder (41 prosent) eller eier av
virksomheten (47 prosent).
Jakt og fiske Feltkontrolir :;::;E:Eg TL:Iu::;Zﬂ.enrg Landbruk Handverksfag Adn;::m tomlj | e Ann kompt

spekemat mm.)

80%

30

E

20

ES

10

ES

0%

Figur 3.1 Beskriv din bakgrunn (kompetanse, utdanning
og erfaring). Det var mulig a krysse av for flere alternativ.
17 av 17 svar.
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Motivasjon for a utvikle hjortenzeringen

* 41 prosent sier at innovasjon 100%
knyttet til inn- og
utmarksressursene er den
viktigste motivasjonen for a satse 75%
pa hjortekjgttneering.

* 18 prosent svarer annet (vises
ikke i figur 4.1). En respondent har S0%
begrunnet dette med a viderefgre 41,2%
en generasjonsbedrift.

* Ingen har svart at motivasjonen . 23,5%
henger sammen med at det er en 17,6%
lannsom naering eller at det
handler om a utvikle N

arbeidsplasser | distriktene (ViSGS Naering som Jeg brenner for innovasjonleg liker faget og handverket
. . . har vekstpotensial knyttet til inn- og utmarksressurser
ikke i figur 3.2).

Prosent

Figur 3.2 Hva er din motivasjon for & jobbe i denne
naeringen? Kryss av for utsagnet som beskriver det best.
17 av 17 svar. 12



4. Hverdagen for
hjortekjattnaeringen



Hjortekjott som naering er en tilleggsnaering i landbruket

+ 88 av virksomhetene befinner seg pa 100%
en gard. Det tyder pa at hjortekjatt som 88,2%
naering er en tilleggsnaering i
landbruket. 75%

* Inntrykket fra intervjuene er likevel at
virksomhetene driver ulikt.
Virksomhetene er nisjepreget, men de
har funnet ulike nisjer. Dette tyder pa
stor kreativitet og variasjon.

50%

Prosent

25%

11,8%

0,0% 0,0%
0%

Pa en gardl et naerings- og industriomrade Landlig | et bymiljg / tettsted

Figur 4.1 Hvor er virksomheten din lokalisert? 17 av 17
svar.
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Fa nyetableringer

59 prosent av selskapene er
enkeltpersonforetak, mens 24 prosent
er aksjeselskap. 12 prosent er
ansvarlige selskap (ANS eller DA).

* 76 prosent av selskapene ble etablert
far 2015. Se figur 4.2.

Prosent

100%
75%

50%

41,2%
17,6%

35,3%
25%
. =
" L

For 2010 2010-2015 2016-2020 Etter 2020

Figur 4.2 Nar ble virksomheten din etablert? 17 av 17
svar.
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Virksomhetene er fa og sma

* Hjortekjattnaeringen i Vestland er en
liten naering med fa sysselsatte. Kun
12 prosent av respondentene svarer at
de representerer en virksomhet med
flere enn 5 arsverk.

» Ser man pa arlig omsetning, er bildet
det samme. 19 prosent av
respondentene jobber i en virksomhet
som har mer enn 3 millioner i arlig
omsetning. Over halvparten av
respondentene representerer
virksomheter med mindre enn 1 million
| omsetning.

Prosent

Prosent

100%

75%

52,9%
50%

35,3%

25%

5,9% 5,9%
0% I ]
Ferreennl 1-5 5-10 Flere enn 10

Figur 4.3 Hvor mange arsverk (ikke ansatte) har
virksomheten? 17 av 17 sva.

100%

75%

56,3%
50%
25,0%

25%
12,5%

6,3%
e

Inntil 1 million kr 1-2,9 millioner kr 3—9,9 millioner kter enn 10 millioner kr

Figur 4.4 Hvor stor er virksomhetens arlige omsetning eksklusiv
MVA? 16 av 17 svar.
16

0%



Ulike typer aktiviteter

* Det eren jevn fordeling mellom
de tre aktivitetene som
respondentene ble bedt om a
vurdere om stemmer for egen
virksomhet:

* Nedskjaering
o Slakting
» Videreforedeling

Prosent

Har ikke godkjenning for... _ 31,3%
Ingen, men har... 6,3%
| liten grad - 6,3%
| noen grad - 6,3%

| stor grad _ 31,3%

Helt og fullt 18,8%
0% 25% 50% 75% 100%

Figur 4.5 | hvor stor grad beskriver aktiviteten nedskjeering
din virksomhet? 16 av 17 svar.

Prosent
Har ikke godkjenning for... _ 43,8%
Ingen, men... 6,3%
| liten grad . 6,3%
| noen grad . 6,3%
| stor grad - 12,5%
Helt og fullt 25,0%
0% 25% 50% 75% 100%

Figur 4.6 | hvor stor grad beskriver aktiviteten slakting din
virksomhet? 16 av 17 svar. 17



Ulike typer aktiviteter

 Figur 4.7 viser aktiviteten
videreforedeling.

* 31,3% driver ikke med videreforedling,
like mange som gjar dette helt og fullt.
 Omlag halvparten av bedriftene driver

Ikke med, eller i liten grad
videreforedling.

Har ikke godkjenning for
denne typen virksomhet

Ingen, men har

31,3%

0,0%

godkjenning

| liten grad 18,8%

| noen grad 12,5%

| stor grad 6,3%

Helt og fullt 31,3%

0 25%

X

Figur 4.7 | hvor stor grad beskriver aktiviteten

Prosent

50%

75%

100%

videreforedling I din virksomhet? 16 av 17 svar.
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Stor kapasitet i anlegget som ikke benyttes

100%

75%

Prosent

50%

25%

12,5% 12,5%

0% - -

Mer enn 80 prosent

70-80 prosent 50-70 prosent 25-50 prosent

25,0%
18,8%

31,3%

Mindre enn 25 prosent

Figur 4.8 Hvor mye av anleggets kapasitet utnyttes i dag? 16 av 17

Sval.
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For noen gar det i pluss, for andre i minus

100%
75%

50%

Prosent

41,2%
35,3%

23,5%

25%

0%

Gar i pluss | balanse Gar i minus

Figur 4.9 Hvordan opplever du lgnnsomheten for din virksomhet? 17
av 17 svar.
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Forsiktig optimisme

Det er ingen som vil avvikle virksomheten av respondentene som har svart (vises ikke |
figur 4.10). De fleste vil holde det pa dagens niva (41 prosent) eller vokse ved a gke
volumet (29 prosent).

100%
75%

50%

Prosent

25%

17,6%

41,2%
11,8%

. 29’4%

Vil veere pa dagens niva Vil gke volumet Vil avvikle deler av virksomheten Vet ikke / har ikke en
eller vokse gradvis vekststrategi

0%

Figur 4.10 Hva er virksomhetens vekststrategi for de neste 5 arene?

17 av 1/ svar. 21



5. Ravarer og kunder



Tilgangen pa ravarer er ujevn for de fleste aktorene

100%

75%

76,5%

Prosent
(€]
o
X

25% 23,5%

0% -

Jevn ravaretilgang gjennom hele aret

Ujevn ravaretilgang

Figur 5.1 Hvordan vil du karakterisere ravaretilgangen til din
virksomhet i dag? 17 av 17 svar.
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Viltkjettnaeringen handterer mer en kun hjortekjott

100%
75%
5
2 50%
a 41,2%
35,3%
25%
11,8% 11,8%
0% - -
Kun hjort (vill og/eller oppdrett) Kun vilt (hjort, elg, Kun husdyr Bade hjortevilt og husdyr

rein, radyr, evt. annet vilt)

Figur 5.2 Hvilke av fglgende arter far du kjett fra? 17 av 17 svar.
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Ravarene kommer for det meste fra fire kilder

Nar det gjelder hvor virksomhetene
far ravarene fra, er det fire kilder
som utpreger seg:

« Jegere/grunneiere

* Hjorteb@nder

* Husdyrbgnder

o Slakteri for husdyr

De far aldri eller i sveert liten grad
kjatt fra fglgende kilder:

* Andre viltbehandlingsanlegg
 Tamreinslag

* Importar eller importerer selv

Prosent

Hjortebgnder 46,6%

Husdyrbgnder 21,4%

Slakteri for husdyr 20,0%

| I I

0 25% 50% 75% 100%

Figur 5.3 Hvor far du ravarer fra? Figuren viser svaralternativet
«i stor grad» og «i noen grad» for de fire viktigste kildene. De
andre svaralternativene var «aldri» og «i liten grad».
Sparsmalene varierer mellom 14 og 15 svar av 17.
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Geografi

Prosent

Ravarene kommer farst og fremst
fra egen kommune, men 0gsa |
stor grad fra eget fylke og andre
regioner i Norge.

Egen kommune 80,0%

Virksomhetene far aldri ravarer fra gt fylke
utlandet (vises ikke i figur 5.4).

60,0%

Norge 56,3%

0% 25% 50% 75% 100%

Figur 5.4 Hvor far du ravarer fra? Figuren viser svaralternativet
«i stor grad». De andre svaralternativene var «aldri», «i liten
grad» og «i noen grad». Spagrsmalene varierer mellom 14-16
svarav 1/.
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Kunder

Den starste delen av omsetningen
skjer via direktesalg til sluttforbruker.
Dette stemmer i stor grad for 60
prosent av respondentene.

Pa den neste side viser vi en oversikt
over kundene basert pa
svaralternativene «i stor grad» og «i
noen grad».

Prosent

Ikke kunde  0,0%

| liten grad 13,3%

| noen grad 26,7%

| stor grad 60,0%

0% 25% 50% 75%

100%

Figur 5.5 Hvem er dine kunder? Figuren viser svaralternativet

«selger direkte til sluttbruker». 15 svar av 17.
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Kunder

Prosent

Selger direkte til sluttforbruker 86,7%

Dagligvarebutikk 46,2%

Jeger/grunneier 36,4%

Grossist 30,8%

Foredlingsbedrifter 17%

Hjortebgnder 8%

Viltbehandlingsanlegg 8%

0% 25% 50% 75% 100%

Figur 5.6 Hvem er dine kunder? Figuren viser svaralternativet «i stor grad» og «i noen
grad». De andre svaralternativene var «aldri» og «i liten grad». Spagrsmalene varierer
mellom 11-15 svar av 17.
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0. Barrierer



Vurdering av hindringer for a utvikle en viltkjettnzaering

Respondentene ble ogsa bedt om a vurdere ulike gkonomiske, politiske og juridiske relatere
faktorer som hindrer en videre utvikling av en viltkjagttnzering i Vetsland. Figur 6.1 viser
respondentenes vurderinger basert pa hva de er mest enig i stemmer med deres virkelighet.

Prosent
Begrensninger i regelverket | 76,4%

Fleksibiliteten i dagens regelverk utnyttes ikke

For lave driftsmarginer

Liten politisk vilje til & satse pa naeringen

For ujevn og uforutsigbar ravarestrgm

Manglende tilskudd fra det offentlige

Krevende produksjon pa grunn av krav til atskilte varestremmer

For hgy ravarekostnad

For hgye kapitalkostnader

For liten tilgang pa ravarer

Lav betalingsvillighet i markedet — 25%
Vanskelig & f4 tilgang til markedet [N 25%

0% 25% 50% 75% 100%

Figur 6.1 Hvilke av fglgende faktorer opplever du som hindringer for din virksomhet? Figuren
viser svaralternativene 4 og 5 pa en skala fra 1-5 (5 er lik starst hindring). Spgrsmalene
varierer mellom 15-17 svarav 17.
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Regelverket er en hindring

De viktigste hindringene er knyttet til regelverket:

* Begrensinger i regelverket (76 prosent)

* Fleksibiliteten i dagens regelverk utnyttes ikke (69 prosent)
* Atskilte varestrammer (56 prosent)

At handlingsrommet i dagens regelverk ikke utnyttes godt nok, er ogsa et hovedinntrykk fra
intervjuene.



Uforutsigbar naring som er pa marginene

For lave driftsmarginer trekkes ogsa frem som en hindring (64 prosent). Dette blir ogsa bekreftet
gjennom intervjuene.

Ravarestrgmmen er ogsa en viktig barriere (56 prosent). Hindringen er et at den er for ujevn.

Dette er to faktorer som bidrar til mindre forutsigbarhet i naeringen.



Liten politisk fokus pa nzaringen

Det er liten politisk vilje til a satse pa neeringen (63 prosent). Gjennom intervjuene kom det frem
at politikere og administrasjonen i kommuner har darlig kjiennskap til neeringen generelt og {il
enkeltaktgrer i naeromradet spesielt.

Manglende tilskudd fra det offentlig trekkes ogsa frem (56 prosent). Dette kan ha sammenheng
med at det er liten politisk vilje til a satse pa naeringen, eller det kan skyldes at det er begrenset
med virkemidler som er relevant for ngeringen, eller begge deler.



Tilgang bade til ravarer og til marked

De pastandene som respodentene er
minst enig i, handler om marked og
ravaretilgang.

Det er kun 27 prosent som er enig |
pastanden om at tilgangen pa ravarer
er en viktig hindring.

Heller ikke tilgangen til markedet (25
prosent) og betalingsvilligheten i
markedet (25 prosent) betraktes som
avgjgrende hindringer.

Prosent

3 20,0%

Helt enig 5 og 4 - 26,7%

0% 25% 50%

75%

100%

Figur 6.2 Opplever du for liten tilgang pa ravarer som
hindring for din virksomhet? Skala fra 1-5 (5 er lik helt

enig). 15 svarav 17.



Ravarekostnaden er en potensiell viktig hindring

Nar det gjelder kostnaden pa ravaren, er
46 enig i at den er for hgy. Det pafallende
er at ingen er enig at den er for lav (de
som svarer 1 og 2 av 5). De fleste svarer
hverken/eller, slik som figur 6.2 viser.

Prosent

Helt ueniglog2 0,0%

3 53,3%

0% 25% 50% 75% 100%

Figur 6.3 Opplever du for hgy ravarekostnad som
hindring for din virksomhet? Skala fra 1-5 (5 er lik helt

enig). 15 svarav 17.

35



Kapitalkostnader er ikke en avgjgrende hindring

35 prosent er enig at
kapitalkostnadene er hgye. En grunn
il at det ikke er flere som mener
dette, kan veere at en god del av
virksomhetene oppgir gjennom
Intervjuene at de ikke har mye gjeld
pa anlegget.

Flere har startet virksomhet | godt
voksen alder. Det kan derfor vaere
annerledes dersom du er ung og skal
satse pa viltkjettnaeringen.

Prosent

Helt uenig 1 og 2 - 23,5%

3 41,2%

0% 25% 50% 75%

Figur 6.4 Opplever du for hgye kapitalkostnader som
hindring for din virksomhet? Skala fra 1-5 (5 er lik helt
enig). 17 svar av 17.

100%
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/. Fremtiden for hjortekjatt
som naeringsvel



Utvalgte faktorer som styrker lokal verdiskaping

De tre viktigste faktorene for a gke verdiskapingen fra o

lokal kjattnaering er ifalge respondentene bedre
markedstilgang, kompetanseheving og gkt 75%
ravaretilgang.

68,8%

50%

Prosent

Bedre ravaretilgang er rangert pa tredje plass. Merk at
sparsmalet her ikke skiller mellom kjatt fra vilt og kjatt
fra husdyr.

25%

@kt samarbeid mellom bedrifter i verdikjeden og 12,5%

6,3% 6,3% 6,3%
endrlng.er og tilpasninger i regelverkgt rangeres . ] ]
betydelig lavere enn de tre farste, slik som figur 7.2 1 2 3 4 5
viser (neste side). Den siste er minst viktig, slik som Figur 7.1 Rangering av faktorer «Endringer og
figur 7.1 viser. tilpasninger i regelverk» etter hvor viktige den er for a

oke verdiskapingen fra lokal kjgttnaering. Figuren
viser svaralternativene 1 (minst enig til 5 mest enig)
pa en skala fra 1-5. 15 svarav 17.



Vurdering av faktorer som styrker lokal verdiskaping

100%

75%

56,3%

53,3%
I I :

Bedret markedstilgang

Prosent

50%

25%

18,8% 18,8%

@kt samarbeid mellom Endringer og tilpasninger
bedrifter i verdikjeden i regelverket

Figur 7.1 Rangering av faktorer etter hvor viktige de er for a gke verdiskapingen fra lokal

kjattnaering. Figuren viser svaralternativene 4 og 5 pa en skala fra 1-5. Spagrsmalene
varierer mellom 15 og 16 svarav 17.

0%

Kompetanseheving @kt ravaretilgang
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@nsker mer tilgang pa ravarer

* 65 av respondentene gnsker a oke
ravaretilgangen.

* Tidligere har vi sett at anleggene samlet
sett har en betydelig ledig kapasitet.

* Lgnnsomheten varierer ogsa, og det kan
veere en motivasjon for a oke
ravaretilgangen.

* En begrensing som har kommet opp |
intervjuene er knapphet pa kjattskjeerere.

Prosent

100%

75%

64,7%

50%

35,3%

25%

0%
Ja Nei

Figur 7.3 Har dere et gnske om gkt
ravaretiigang? 17 svar av 17.
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Ingen bestemt lgsning pa a oke ravaretilgangen, men
samarbeid vektlegges mest

Respondentene peker ikke pa en bestemt Igsning pa hvordan a gke ravaretilgangen. Pastandene
som far starst oppslutning blant respondentene handler om samarbeid.

Begge pastandene om samarbeid far en oppslutning pa 43 prosent:
 Bedre samarbeid med grunneiere
» Bedre samarbeid mellom vald, grunneier og kommune

Gjennom intervjuene har respondentene ogsa blitt spurt om a samarbeide i neeringsnettverk. Noen
gnsker dette, spesielt respondentene som representerer yngre bedrifter. Andre er mer
tilbakeholden. Ofte har de etablert samarbeid pa egen hand. Felles svar fra alle er at det er viktig at
prosessen er malrettet og farer til resultater.



Ingen bestemt lgsning pa a oke ravaretilgangen

Respondentene er i langt starre grad uenig i, eller svarer hverken/eller (svaralternativ 1-3), enn enig
| pastandene i undersgkelsen om a gke ravaretilgangen (svaralternativ 4-5).

Prosent
Bedre samarbeid mellom grunneiere _ 42,8%
Bedre samarbeid mellom vald, grunneiere og kommune 42,8%
Flere godkjente viltbehandlingsanlegg 35,7%
Enklere for jeger/grunneier a selge kjgttet sitt 28,6%
Palegge grunneier a felle vilt iht. kvote 28,6%
Flere hjortebgnder 21,4%
Bedre tilgang pa jakt _ 21%
Flere lokale mottak for viltkjgtt 21%
0% 25% 50% 75% 100%

Figur 7.4 Hvilke av falgende tiltak vil gke ravaretilgangen for din virksomhet? Figuren viser
svaralternativene 4 og 5 (helt enig) pa en skala fra 0-5. 14 svar av 17. 49
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